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Marc de Rooy van De Rooy Slijpcentrum:

“De slijptechniekbranche moet uitgaan
van eigen kwaliteiten”

“De slijpindustrie moet zich niet
blind staren op de toekomstige
concurrentie van het Oostblok en
Azié, maar uitgaan van haar
eigen kracht.” Dat is het advies
van Marc de Rooy van De Rooy
Slijpcentrum in Eindhoven aan de
slijptechnische branche. Hij ziet
de komende jaren rooskleurig in,
aangezien de economie langzaam
maar zeker weer beter wordt.

p de ESEF-beurs zal het dertig
O man sterke bedrijf uit Eindhoven

de nadruk leggen op de nieuwe
weg die zij zijn ingeslagen, namelijk het
CNC-slijpen. Zo heeft De Rooy een
CNC- profiel- en rondslijpmachine aan-
geschaft. Met deze machine is het nu
onder andere mogelijk om via de bestu-
ring een radius te beschrijven in een pen-
delcyclus. Via de X-Z interpolatie kunnen
producten tot zes meter met een bepaalde
radius worden geslepen. De Rooy ver-
wacht de komende jaren geen echte
grote innovaties binnen de branche,
maar kleine stapjes die kunnen leiden tot
een snellere en efficiéntere manier van
werken. Hij zegt: “Het zijn vooral de
machineleveranciers die voor verbeterin-
gen kunnen zorgen door bijvoorbeeld
betere slijpstenen en optimalere koel-
vloeistoffen te leveren.”

Concurrentie

De angst die in de branche heerst voor
grote concurrentie uit het Oostblok en
Azié, deelt De Rooy niet: “Natuurlijk
heeft de slijptechniek door de ingezakte
economie de afgelopen jaren flinke klap-
pen gehad, maar de laatste drie maanden
merken we dat de orderportefeuille weer
goed gevuld is. Zo heeft ons bedrijf een
goed laatste kwartaal 2003 gedraaid.

Marc de Rooy van De Rooy Slijpcentrum: “Nederlandse slijpbedrijven kunnen zich onderschei-
den van lagelonenlanden door kwaliteit te leveren.”

Juist omdat er nu een kentering plaats-
vindt, denk ik dat de komende jaren er
prima voor ons uit zullen zien. Uiteraard
kunnen de Nederlandse slijpbedrijven als
het om de prijs gaat niet op tegen de
lagelonenlanden, maar wat daarvandaan
komt is bulk. Wij kunnen ons onder-
scheiden door kwaliteit te leveren. Teder
bedrijf is wel ergens in gespecialiseerd en
dat zou moeten worden uitgebouwd.
Daar moeten bedrijven zich op concen-
treren, dan ga je uit van je eigen kracht en
kwaliteit.”
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Een continu probleem in de slijptechniek
is het vinden van goedgeschoold perso-
neel, maar ook hier ziet De Rooy een
uitdaging. “De branchegroep Nederlandse
Precisie Slijpbedrijven (NPS) heeft zelf
een opleiding ontwikkeld en deze is
toegankelijk voor iedereen. We merken
dat dit erg aanslaat en hopen dat hiermee
het probleem voor een groot deel opge-
lost zal zijn. Daarnaast worden slijpers
vooral opgeleid in het slijpbedrijf waar
zij zelf werkzaam zijn, op deze manier
ontstaan de beste vaklieden.”
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